N N S » ; de desconto
SN no 1° ano

A solucgao para Clientes que buscam

gerar a propria energia sem investimento



Energia solar instalada
SEM INVESTIMENTO

SEM CUSTO
de instalacao

Desconto Garantido
TODOS OS MESES
Na conta De Energia

SEM CUSTO
de manutencao

No final do contrato
O SISTEMA FICA
COM O CLIENTE



Com a Conexao Solar, o cliente
tera um sistema fotovoltaico

SEM INVESTIMENTO

Basta conectar e nés cuidaremos de tudo — desde a instalagao, até
o pleno funcionamento do sistema.

O melhor de tudo? A partir do primeiro
meés ele jd comeca a receber desconto
garantido na conta de energia, todos
0s meses, até o fim do contrato

E, ao término, as placas serao 100% do cliente,
’ gerando sua propria energia de forma

sustentavel
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1© que € Energy-as-a-Service?

4 O modelo Energy as a Service, ou energia

- como servico, € uma forma inovadora de
fazer negocios, em que os clientes pagam
por um servico de energia, sem ter que
investir em infraestrutura ou equipamentos.

(o) (Eaas) permite que os clientes comprem
ene rgla mais barata e menos poluente, o
= investimento de toda infraestrutura fica sob
- nhossa responsabilidade, enquanto o cliente

- paga somente uma mensalidade.
~Considerando o peso da eletricidade nos
~ custos, essa migrag¢ao nao so é desejavel,
omo fundamental para garantir uma boa
economia.



O Cliente Alvo da
CONEXAO SOLAR

Publico-alvo —_—> Persona

Quero Economizar;
N&ao quero ou nao posso investir;
Importante é a sustentabilidade;

® Cliente Baixa Tensao;
° Contas acima de R$ 400;




O que a Conexao Solar
NAO ATENDE...

Consumo inferior a R$ 400,01 :
Grupo A,

Usina para investimento;
Gerar energia para compensar
em outras UCs;
Titularidade do contratante
diferente do titular da conta
de energia;




Abordagem

Desconto sobre o consumo de energig; };‘,; |
Cliente fica protegido contra bandeiras t:
Geracao garantida em contrato;
Sem custo de instalagcdo e manutenc¢ao;

Cliente nao compromete crédito;

Geracdo de Energia Sustentavel;

Valorizacao do imoével;



Tarifas Residencial/Comercial
(B1/B3)

Somos mais competitivos em estados/regides
com tarifas mais altas*

Para 41% Maranhao 31%
Mato Grosso do Sul 38% Pernambuco 34%
Mato Grosso 37% Bahia 35%
Minas Gerais 33% Sdo Paulo 30% (CPFL Paulista)
Rio de Janeiro 39% BSB 37%

Tarifas [ R$/kWh ]
[ T

0,5 1,0

(*) Simulacao feita no Plano iGreen Plus 10 anos, desconto do 1° ano.



FLUXO OPERACIONAL

~ ANALISE DE

-Qualificagdo e acompanhamento; -Validagao das -Analise de Crédito -Conferéncia das

CONTRATO

Licenciado iGreen






Lead - Coleta de Dados

Dados/informacdes recomendados para que o lead caminhe na esteira:

PESSOA FiSICA

Imoével Préprio

Imovel Alugado

Dados do cliente: .
Dados do proprietario:

Conta de Luz.
Renda. Nome, CPF, Endereco

Nome, CPF, Endereco Completo, Telefone;
Completo, Telefone; E-mail para assinatura
E-mail para assinatura do contrato.

do contrato.

Orientacodes

- Titular da Fatura como
beneficiario;




Lead - Coleta de Dados

Dados/informacdes recomendados para que o lead caminhe na esteira:

PESSOA JURIDICA

Imével Préprio

Imovel Alugado

Dados do cliente: -
Dados da empresa Dados do proprietario:
Conta de Luz.

Faturamento dos Nome, CPF, Endereco
ultimos 12 meses. Completo, Telefone;
Nome, CPF, Endereco E-mail para assinatura
Completo, Telefone. o eoriia i

E-mail para assinatura

do contrato.

Orientacodes

- Titular da Fatura como
beneficiario;




Dados para pessoa fisica A n a, | ise d e

- Comprovante de renda (holerite, carteira) p .

- Declaracéo IR < d t

- Outras fontes de renda r e I O
Dados para pessoa juridica

- Balanco Patrimonial + DRE com carimbo e assinatura dos 3 ultimos anos
de operacao (ou menos em casos de empresas com fundacao recente);

- IRPF (declaracao e recibo) do sécio(s) atualizado (caso ainda nao tenha
declarado, enviar o ultimo realizado);

- Contrato social ou ultima alteracao contratual consolidada.

Dados para Igreja

- Simples Nacional - Ultimos 5 meses (PGDAS)
- Carta fianca
- Devedor Solidario.



Lead - Condominios/Associacdes

Documentos para formalizacao da operacao

1.

2
5)

4.
5

Contrato Social registrado na junta;

Ata de Assembleia da escolha do sindico vigente registrada em
cartorio;

Ata da Assembleia aprovando a locacao do projeto Solar assinada e
carimbada pelo representante legal/sindico e contador;

Estatuto;

Documento de ldentificagao do sindico.

Documentos para analise de crédito

p—

et

Ficha cadastral preenchida;

Balancete (3 ultimos anos) juntamento com relatorio aberto de
inadimpléncia de condominio;

3 uUltimos extratos bancarios;

Relatdrio de inadimpléncia condominial dos ultimos 3 meses.



Formalizagdo do contrato

Apos assinatura do contrato é necessario a apresentacao dos documentos abaixo.
Das pessoas que constam no contrato:
« CNH
e 0uRG
Do imével:
» IPTU - Imposto Predial Territorial Urbano
ou RGI - Registro Geral do Imével
ou Escritura
e ou ITR - Imposto Territorial Rural

» ou Contrato de compra e venda

Nenhum documento foi enviado ainda.




18:37

igreen o
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igreen 0 igreen

Com aiGreen vocé economizal

Legal! Entendi a estratégia
e identifiguei um potencial
cliente. Como eu faco para ,
fazer uma simulagdo da
economia para ele?

Vamos simplificar o seu consumo de energia?

Através do aplicativo
iGreen na op¢ao

425kWh

Conexao Solar, de forma
totalmente digital e sem - -
burocracia!




SIMULACAO IGREEN PLUS+ 6 ANOS

IGREEN PLUS+

Nossos planos com economia variavel e menor

tempo de contrato.

6 anos ‘ 8 anos | ‘ 10 anos

ECONOMIA = IGREEN

Economia de 19% logo no
1° ano de contrato!

R$ 8574
SUA ECONOMIA A CURTO, MEDIO E LONGO PRAZO
R$ 95,08

R$ 450,00 %

RS 269,19 @ dadeacks
( R$ 1.028,83 1
@ RS 4.613,60

COM IGREEN

ECONOMIA B IGREEN 30 ANOS




SIMULACAO IGREEN COMFORT

IGREEN COMFORT

Nossos planos com economia constante durante
todo contrato.

10 anos | 12 anos

Economia de 18% ao longo do contrato,
com seguranca e comodidade!

SUA ECONOMIA A CURTO, MEDIO E LONGO PRAZO

MENSAL

RS 350,77 s

c @ RS 4.209,27
COM IGREEN & R$ 51.724,37 10ANos

Fim do contrato

ECONOMIA MW IGREEN
30 ANOS

*Economia m




SIMULACAO IGREEN PLUS+ 10 ANOS

IGREEN PLUS+

Nossos planos com economia variavel e menor
tempo de contrato.

[ 6anos | ] 8 anos ] 0 anos

ECONOMIA
iGreene
Economia de 41% logo no
1° ano de contrato!

R$ 824,49 .
SUA ECONOMIA A CURTO, MEDIO E LONGO PRAZO

RS 2.000,00 RS 231,00

MENSAL

R$ 824,49 2024
R$9.893,93

R$ 80.330,09 B an0e

Fim do contrato

COM IGREEN

ECONOMIA M IGREEN 30 ANOS




Produtos - Diferencas e Informacoes

IGREEN COMFORT

IGREEN PLUS+

Investimento Zero

Investimento zero

Instalacao + Operagao + Manutencgao

Instalagcao + Operacao + Manutengao

Geracao garantida

Geracao garantida

Seguro all risk

Seguro all risk

Transferéncia do equipamento ao titular

Transferéncia do equipamento ao titular

Até 20% DESCONTO (Podendo ser maior)

Até 40% DESCONTO (De acordo com a regiao)

ECONOMIA FIXA*

ECONOMIA VARIAVEL*

10/12/15 ANOS

6/8/10 ANOS

ENTRE 6KW ATE 75KW DE INVESOR
R$ 600,00 EM MEDIA ANUAL

A PARTIR DE 3KW ATE O LIMITE DA MICRO*
R$ 400,00 EM MEDIA ANUAL

*E também clientes Grupo B optante




Beneficios do inicio ao fim

para o cliente
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Na Conex3o O cliente recebe D::iir:itc? :I)e O cliente se

Solar, instalamos desconto todo cpontrato o torna o

a usina onde o O cliente més, sempre cliente n3o se dono da

cliente estiver gera sua calculado pela AT e usina!

Sem custo e sem propria cerande operagio e Ao final do
SSHIE 2.6 gia. economias manutencao da contrato, vocé

com a expfr ise o usina. geraasua

que garante um energia sem

SErvico nenhum custo

de qualidade adicional.



CONEXAO SOLAR Benchmarking

SUIRLN

Annual Report

Over

930,000
Customers

13
gigawatt hours

Networked Storage Capacity,
providing at-scale distributed power
plant capabilities

.
6.7 gigawatts
Cumulative amount of Networked
Solar Energy Capacity deployed since
2007, making Sunrun one of the
largest solar companies in the world

$1.34 billion

in Annual Recurring Revenue with
Average Contract Life Remaining of
178 years

$5 billion

in Net Earning Assets

Nearly two decade
operating history
delivering consistent
growth and value
creation

Systems Perform
Sunrun provides performance guarantee
for peace of mind

Strong Customer Experience
A+ Rating with the Better Business Bureau

Customers Pay Their Bills
~1% cumulative loss rate on billings®

Transferring Service Is Easy
~100% service transfer Net Subscriber
Value recovery rate®

957,000+ CUSTOMERS®

Networked Solar Energy Capacity of 6,866 MWs®
16% y/y growth in Networked Solar Energy Capacity®®
Networked Storage Capacity of 1.5 Gigawatt hours®

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

See Appendix for Glossary of Terms.
(1) Data includes assets originated by Sunrun Inc. and its channel partners through December 31, 2022. Losses include
uncollected recurring bilings 5 months after invoice date, write downs, and appeasement credits.
As of December 31, 2023 and excludes Vivint Solar. Recovery percentage is equal to the () the sum of (a) the remaining
customer agreement cash flows after the service transfer discounted at 6% and (b) prepayments received in connection with
the service transfer, divided by (i) the remaining customer agreement cash flows before the service transfer discounted at 6%.
Based on analysis of completed service transfers for monthly customers; Recoveries >100% arise from prepayments.
Customers is rounded as of March 3 )2
Netwerked Solar Energy Capacity as of March 31, 2024 and gives pro forma effect to our acquisition of Vivint Solar from 2012
6 2019 and includes Vivint Solar in 2020. 2007-2011 reflects legacy Sunrun standalone because Vivint Solar was founded in
Octaber 2011,
Represents year over year growth in Networked Solar Energy Capacity from 1Q23 to 1Q24.
Networked Storage Capacity as of March 31, 2024,

Fonte: https://www.sunrun.com/



https://www.sunrun.com/

G, ANEEL Sistema de Acompanhamento de Informacées de Mercado para Regulacdo Econdmica - SAMP

Ar_l-:nfh.ﬂés | - Classe Consumo 90.1 53-740

5Sel 5 mutiplas

Consumidores, Consumo, Receita e Tarifa Média — Classe de Consumo
Mercado Cativo - Ndmero de Unidades consumidoras faturadas, consum o de energia (MWh) e tarifas médias por classe de consumo — resiczncial, industrial, comercial, raral e

demais classes - mensal e anual a partir de
Qasse de Corsuma Consumo de Receita de Fornecimento Receita de Fornecimento de MNimero de g Edi Tarifa Média de
Emergia Elétrica  de Energia Elétrica (RS Energia Elétrica com Unidades 2 il Fornecimerto com
W Tributos [RS) idors ‘ Impostos (RS/WIWH]

e Ouras

PERICDO DE COMEXAD

G,ANEEL Geragéo Distribuida [J b 3, 59
' _ 3.382.649 2482821355

AGENTE REGIAO MODALIDADE DE GERACAD ANOCONEXAD ‘GRUPO DE TENSAD
T . T

¢ y y T y y
MUNICIPIO FONTE DE GERACAD CLASSE DE CONSUMO TIRO DE GERAGAD
odos . . y

j URY

Todos S muftip... Todos

Fonte: https://portalrelatorios.aneel.gov.br/luznatarifa/cativo#!



THFunciona

GERAGAO TOTAL

20564 ©2

out/2023 n

182

BONUS TOTAL

Comissoes Recorrentes

Geracdao proépria 2%
Geragao indireta 0,5%

Sobre a Fatura da iGreen Recorrente*

(O] V| [N =Te [N T [T =T g B www.igreenenergy.com.br/manualdenegocios



Bonus B — Recorrente
sobre a fatura iGreen.

48 parcelas* da primeira
fatura



Central de
Atendimento

Conexao Solar

O atendimento sera
vVia mensagem de

WhatsApp

(O (34) 99872-5353




	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24
	Slide 25
	Slide 26
	Slide 27

